Whole Brain o
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Reclame maken is verkopen. En verkopen doe ontwikkelen door Whole Brain Thinking.
je met je hersens. Want de voorkeur voor één Logisch, menselijk, creatief en vooral praktisch.
van de vier verschillende denkstijlen in onze Want niets is belangrijker dan begrijpen hoe
hersenen, bepaalt in grote mate op welke anderen denken. Hoe beter de boodschap bij
manier wij reageren op een boodschap. een denkstijl past, hoe effectiever de reclame:
Daarom hebben wij BrainSells® ontwikkeld ‘If you keep doing what you've always done,
waarmee we effectieve reclameconcepten yowll keep getting what you've always got.
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BrainSells® is een product van Waal aan de Maas Reclamebureau
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‘Waal aan de Maas Reclamebureau

Pesetastraat 22 / 2991 XT Barendrecht welkom@waalaandemaas.nl
www.waalaandemaas.nl

T 010 4478000 / F 010 4478001
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