BrainSells®
Indicator

De denkstijl van uw hersens bepaalt
hoe u reageert op een reclamebood-
schap. Of op anderen. Dat geldt ook
voor uw klanten. Daarom hebben wij
BrainSells ontwikkeld. Een uniek
whole brain proces om effectieve
reclameconcepten te ontwikkelen.

Ontdek zelf de kracht van BrainSells.
Kies hieronder de 20 eigenschappen
die het best bij u passen. Welke kleur
scoort het hoogst? Schets en vergelijk
uw eigen BrainSells profiel met de
beroepsprofielen op de achterzijde.

Vink hieronder 20 eigenschappen aan die het best bij u passen (max. 15 per kleur).
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BrainSells® is een product van Waal aan de Maas Reclamebureau



BrainSells’

Indicator

Uw profielschets

Tel het aantal blauwe, groene, rode
en gele bollen dat u heeft geturfd.
Vul hiernaast de score per kleur in
op de diagonale schaal. Verbind de
vier scores met een rechte lijn en
vergelijk uw profielschets met
onderstaande beroepsprofielen.
De maximale score per segment

is 15 eigenschappen.
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